Приложение № 4

МЕТОДИКА ЗА ОПРЕДЕЛЯНЕ НА КОМПЛЕКСНАТА ОЦЕНКА НА ОФЕРТИТЕ

Критерият за възлагане е Оптимално съотношение на качество/цена въз основа на Цена и качествени показатели. 

Показатели за оценка и относителната им тежест:

	Наименование на показателя
	Тежест

	ТО „Техническа оценка”
	60

	ФО „Финансова оценка”
	40


Комплексната оценка (КО) на всеки участник се получава като сбор от оценките на офертата по двата показателя по формулата:



КО = ТО + ФО
1. Показател „Техническа оценка” -ТО 

Максималният брой точки, които съответната оферта може да събере при изчисляване на техническото предложение е 100 точки. 
Показател ТО за всеки участник се изчислява по следния начин: 

ТО = получени брой точки *0,6
	П1.1. Описание на подхода и методология за изпълнение на предмета на поръчката/показатели, оформящи техническата оферта
	Максимален брой точки 100

	Предложението на участника представлява единствено преповтаряне на техническото задание, стандартите за управление на риска и съответните Насоки.
	10 точки

	Техническата оферта на участника съответства на техническото задание, реферираното в него законодателство, насоки и добри практики на международно ниво, но не са посочени конкретни добри практики на ниво ЕС, които биха били приложими при изпълнението на настоящата услуга, не са посочени мерки за постигане на общата и специфична цел на услугата. 

Участникът е описал своя подход по изпълнение на услугата, но той е несъпоставим с принципите на Насоките и моделът COSO.

В техническата си оферта участникът е разписал конкретни дейности към всяка една фаза по отделно, които ще извърши в зависимост от анализа на основните цели и свързаните с тях дейности и отговорности на организацията. Не е описал взаимовръзката между отделните фази, но е посочил какви крайни продукти ще бъдат изготвени в резултат на тяхното изпълнение. Посочил е и конкретни методи за изпълнение на дейностите по съответните фази, но не се е аргументирал за тяхната приложимост. 

В техническата оферта е разписана методология за идентифициране на рисковете по категории и групи, но не е посочен какъв е крайният резултат от изпълнението й, както и връзката между категории и групи рискове. 

Разписана е методология за организиране и провеждане на обучението, но липсва практическа насоченост. 

В техническата оферта са разписани конкретни дейностите по обобщаване на резултатите и анализиране на техния ефект.

На база на своя опит е представил примерно съдържание на документи, които следва да бъдат изготвени в резултат на изпълнение на всяка една фаза, но се е ограничил само да стратегия за управление на риска и риск регистър.
	20 точки

	Техническата оферта на участника съответства на техническото задание, реферираното в него законодателство, Насоки и са посочени конкретни добри практики на ниво ЕС, които биха били приложими при изпълнението на настоящата услуга. но не са разписани мерки за постигане на общата и специфична цел на услугата. 

В техническата си оферта участникът е разписал конкретни дейности към всяка една фаза по отделно, които ще извърши в зависимост от анализа на основните цели и свързаните с тях дейности и отговорности на организацията. Описал е взаимовръзката между отделните фази, но не е посочил какви крайни продукти ще бъдат изготвени в резултат на тяхното изпълнение. Посочил е и конкретни методи за изпълнение на дейностите по съответните фази, но не се е аргументирал за тяхната приложимост. 

В техническата оферта е разписана методология за идентифициране на рисковете по категории и групи, но не е посочен какъв е крайният резултат от изпълнението й, както и връзката между категории и групи рискове. 

В техническата оферта са разписани конкретни дейностите по обобщаване на резултатите и анализиране на техния ефект.

На база на своя опит е представил примерно съдържание на документи, които следва да бъдат изготвени в резултат на изпълнение на услугата.
	40 точки

	Техническата оферта на участника съответства на техническото задание, реферираното в него законодателство, насоки и добри практики на международно ниво,  посочени са конкретни добри практики на ниво ЕС, които биха били приложими при изпълнението на настоящата услуга, разписани са мерки за постигане на общата и специфична цел на услугата. 

В техническата си оферта участникът е разписал конкретни дейности към всяка една фаза по отделно, които ще извърши в зависимост от анализа на основните цели и свързаните с тях дейности и отговорности на организацията. Описал е взаимовръзката между отделните фази, но не е посочил какви крайни продукти ще бъдат изготвени в резултат на тяхното изпълнение. Посочил е и конкретни методи за изпълнение на дейностите по съответните фази, но не се е аргументирал за тяхната приложимост. 

В техническата оферта е разписана методология за идентифициране на рисковете по категории и групи, но не е посочен какъв е крайният резултат от изпълнението й.

В техническата оферта са разписани конкретни дейностите по обобщаване на резултатите и анализиране на техния ефект.

На база на своя опит е представил примерно съдържание на документи, които следва да бъдат изготвени в резултат на изпълнение на услугата.
	60 точки



	Техническата оферта на участника съответства на техническото задание, реферираното в него законодателство, насоки и добри практики на ниво ЕС, посочени са конкретни добри практики на ниво ЕС, които биха били приложими при изпълнението на настоящата услуга, посочени са  мерки за постигане на общата и специфична цел на услугата. 

В техническата си оферта участникът е разписал конкретни дейности към всяка една фаза по отделно, които ще извърши в зависимост от анализа на основните цели и свързаните с тях дейности и отговорности на организацията. Посочени са относими към предложените дейности методи за изпълнение. Описал е взаимовръзката между отделните фази и какви крайни продукти ще бъдат изготвени в резултат на тяхното изпълнение.

В техническата оферта са разписани конкретни дейностите по обобщаване на резултатите и анализиране на техния ефект. 

На база на своя опит е представил примерно съдържание на документи, които следва да бъдат изготвени в резултат на изпълнение на услугата.
	100 точки


2. Показател „Финансова оценка” - ФО
Максимален брой точки – 40.

Участникът е предложил най-ниска обща цена получава 40 точки. За всички останали участници, точките се изчисляват, като съотношение на най-ниската предложена цена към предложената от участника цена и се изчислява по следната формула:

ФО = най-ниска предложена цена * 40

            цена на участника

